
新しい住宅会社の生き抜き戦略を考える「経営者セミナー」開催。 

お客さまの  

「心」をつかむ 

住宅経営セミナー 
お客さまの「関心」「安心」「お金」をつかむ。  

参 加 無 料 

７ / ７ （ 火 ） 

他社に差をつける「３つの差別化」と「４つの武器」 

 忘れられていた最強のメディア 

 「まだ先客」を「今すぐ客」に２時間で変える 

 「探客・集客・接客・顧客」できそうでできない味方づくり 

  セカンドオピニオンで信頼をつかむ 

 これをすれば、お客さまとの深く永い繋がりができる 

セミナー概要・参加お申し込みは裏面をご覧ください。 

１８０（いちはちまる）セミナー 住宅経営 １８０％へ受注を拡大！１８０度目線を変える！ 

次に何をすれば 
良 い か わ か る ! ! 

「なぜ、大手メーカーに紹介が多いのか？ 」 
「住宅事業の未来はこうつくる！」 
「売れてる工務店はなにをやっているのか？」 

講 演 内 容 

武器① 

武器② 

武器③ 

武器④ 



お客さまの心をつかむ経営セミナー 参加申込書 

貴社名 

ご住所 

氏名                                             （他      名） 

部署 役職 

TEL 
（ＦＡＸ） 

            
（                         ） 

携帯 

ご参加にあたりましては、事前の申し込みが必要となります。下記の必要事項にご記入の上、FAXにてお申し込みください。  

【個人情報の取り扱いについて】当社は、皆様の個人情報について以下の通りお取り扱い致します。 
ご返信頂いた場合はこれに同意して頂いたものと致します。また、皆様から当社に対して皆様の個人情報について開示内容の訂正、追加、削除、又は消
去のご要望があった場合は、当社は個人情報の開示等の手続に従い対応させて頂きます。 

株式会社 システムデザイン・アクティ  TEL：0852-31-8399 

〒690-0044 島根県松江市浜乃木７－９－７  http://www.acty.ne.jp 
お問い合わせ 

返送先ＦＡＸ ： 0852-31-8399 

開催概要 

日時 7月7日（火） 13:15～17:00（受付13:00） 

会場 
〒103-0027 東京都中央区日本橋3-4-13 
東京八重洲ホール（東京駅八重洲中央口徒歩3分） 

参加費 無料 

主催 
一般社団法人 住まい文化研究会 
有限会社 ウィン 
株式会社システムデザイン・アクティ  

対象 工務店経営者 

定員 先着15名様 


